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Idee und Entwicklung  
einer Videoplattform für Wirtschaftsthemen 

und der Einsatz von Webcasts im BtoB  

businessworld.de und zentrada.TV  
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Gegründet 2003 als  
Spin -off aus der  
Haufe Mediengruppe.  
 
 
Heute:  
1 Zeitschrift  
14 kommerzielle Portale  
200 Webcast  Produktion  
 
 
40.000 Abonnenten  
1.000 Werbekunden  
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Aktuelles Kerngeschäft  
zentrada.network   
GmbH & Co. KG  
 
 
8 Länderportale und Büros  
 
190.000 Mitglieder  
35.000 Premium -Mitglieder  
1.000 Premium -Anbieter  
 
 
 
500.000 Besucher / Monat  
8 Mio  PI / Monat  
 

http://www.zentrada.de/web/main_akademie.cfm/:var:menue:H10M
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Zielgruppen in der Mediennutzung  

Business Entscheider 

nutzen Medien 

 

 
Zeitersparnis 

 

durch das Internet 

 

Im Privaten konsumieren 

wir Medien 
 

 

 

Zeit verbringen 

 

auch mit dem Internet 

Das Internet revolutioniert die BtoB-Kommunikation 



Schimmel Media Verlag, Ingo Schloo  

Internet & Video als Revolution im 
BtoB - Kommunikation  

ÅGünstiges Verbreitungsmedium Internet  

 

ÅLong Tail  Reichweiten in Wirkzeit  und 
Themenbreite des Internets  

 

ÅGesunkene Video -Produktionskosten 
und Anforderungen  
 
- > Neue Qualität der B2B - Kommunikation  
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BtoB Video Portal  
Start Mai 2008  
 
Klassisch wie Youtube  
 
-  nur auf Wirtschaftsinhalte  
und Zielgruppe konzentiert  
 
-  klares Design,  
strukturierte Navigation  
und Beschreibung  
 
-  Kostenfrei für Nutzer /  
Publisher (bis 20 Videos)  
 
-  Publisher agieren im  
eigenen Namen  
 
-Option  
kostenpflichtige  
Premium -Channels Für  
Hosting, Publishing  
und HD  
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Key - Funktionen & Bereiche  

Eigener Channel des Publisher  

Aufbau und  
Speichern eines  
eMail -Verteilers  

Einbindung  
Video+Player  
per HTML  
in Homepage  
etcé. 
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Nutzerservices  
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Ergebnisse für Publisher  

Åmehr als 50.000 Video -Ansichten im Monat  

ÅBestand von fast 5.000 Videos  

ÅAktuell + 200 pro Monat  

Åmehr als 900 Publisher  

Ånoch relativ geringe Reichweite (10.000 
Besucher / Monat auf der Seite selber)  
aber themenorienitierte  Businesszielgruppe  

ÅGEMAïProblematik für die Plattform gelöst  
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Top - Publisher - Channels  

Microsoft Deutschland  
GmbH  
 

http://www.businessworld.de/web/main_channel.cfm?FKT=AUS&faID=&
http://www.businessworld.de/web/main_channel.cfm/Flying_Media/:var:crypt:Nein:FKT:AUS:faID:132209:Sprache:DE
http://www.businessworld.de/web/main_channel.cfm/GVB/:var:crypt:Nein:FKT:AUS:faID:132460:Sprache:DE
http://www.businessworld.de/web/main_channel.cfm/KMU-Werbung24de/:var:crypt:Nein:FKT:AUS:faID:132432:Sprache:DE
http://www.businessworld.de/web/main_channel.cfm/Management_Circle_AG/:var:fkt:stand:faID:132241:crypt:nein
http://www.businessworld.de/web/main_channel.cfm/Vogel_Business_Media_GmbH___CoKG/:var:fkt:stand:faID:131931:crypt:nein
http://www.businessworld.de/web/main_channel.cfm/repecon/:var:fkt:stand:faID:131921:crypt:nein
http://www.businessworld.de/web/main_channel.cfm/niederrheinTV_c+o_Real_Media_GmbH/:var:crypt:Nein:FKT:AUS:faID:132398:Sprache:DE
http://www.businessworld.de/web/main_channel.cfm/Euroweb_Internet_GmbH/:var:crypt:Nein:FKT:AUS:faID:132073:Sprache:DE
http://www.businessworld.de/web/main_channel.cfm/VORDENKER_MEDIEN__-_Bley_und_Schwarzmann_AG/:var:crypt:Nein:FKT:AUS:faID:132355:Sprache:DE
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Nutzwerte für Publisher  

ÅTechnische Basis zur Einbindung in 
Homepage etcé 

ÅTechnische Basis für eMail -Verteiler  

ÅDirekte Präsenz auf businessworld.de  

Åsehr gute Listung in Google & Coé.. 

ÅHohe Userpräferenz für Video  

ÅHiddenVideo  für Intranet -Contents  

 

ÅKostenfrei aber nicht umsonst  



Schimmel Media Verlag, Ingo Schloo  

Stand der Dinge...  

Premium Channels 

 

+ HD Video 

 

+ großer Player:  

    640 Pixel Breite 

 

+ Hidden Video 

   mit neutralem Player 

 

+ 200 bis zu 500 Filme 

 

   479.- bis 789.- / Jahr 
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Ergebnisse Besucher  

ÅHerkunft der Besucher  
Suchmaschinen: 50% (95% davon google)  

andere Seiten:  15% (die meisten von Facebook)  

  

ÅStarke Nutzung in Arbeitszeit:  
Mo-Fr und von 10 -17 Uhr  
 

ÅKleine Zielgruppen, noch geringe Reichweite 
(10.000 Besucher / Monat)  
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Problemfelder  

ÅBislang keine ausgeprägte originäre Suche 
nach Business -Video - Inhalten im Internet  
( -> große Bedeutung Longtail)  

ÅKeine viralen Effekte in B2B -Kommunikation  

ÅQualitätskontrolle nötig, um Video -Spammer 
aussortieren zu können  
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Top Google - Platzierungen  
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Geht heute nicht mehr ï Youtube stark bervorzugt !!!   

+ Social Media Portale sehr stark in den Themen 
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Anwendungspotentiale im BtoB  

ÅFirmen -  und Produktpräsentationen  

ÅTop-Entscheiderinterviews (auch zum 
Vertrauen, Kompetenzaufbau im Markt)  

ÅVeranstaltungsberichte (Events, Messe, 
Kongress)  

ÅVideo ï Presseinformation  

ÅKunden -  und Projektdokumentationen  

ÅAnwendungsinformation und ïschulung  

ÅTrendberichterstattung  
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Herausforderungen im BtoB -
Videomarketing  

ÅKeine ausgeprägte originäre Suche nach 
Business -Video - Inhalten im Internet  
( -> große Bedeutung Longtail )  

ÅKeine viralen Effekte in B2B -Kommunikation  

ÅKlare inhaltliche Strategie und 
Qualitªtskontrolle nºtig damit das ĂStarke 
Mediumñ nicht zum Imageschaden f¿hrt 

ÅManipulative Nutzung vermeiden um 
Glaubwürdigkeit zu bewahren  

ÅGgf. kontrollierte Verbreitung in der Breite und 
Dauer ermöglichen  
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Video an sich ist kein Content ï Plattformen stehen im 

Fokus und hosten Inhalte ï die in Videoform vermarktet 

werden können 


